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 下記の該当する項目に○印を付けて下さい。
 
 １．区分：①公社会員　②一般（非会員）
 ③セミナー申込の際に入会（会員料金でのご参加となります）

 ２．業種：①製造業 ②建設業 ③卸売業 ④小売業
 ⑤サービス業 ⑥情報通信産業 ⑦その他（　　　　　　　　　　　）

 ３．公社からのメルマガ配信を　①希望する　②希望しない

所属・役職

所属・役職

所属・役職

連絡
担当者

貴社名

所在地

〒

公益財団法人 沖縄県産業振興公社 経営支援課 担当：新崎

〒901-0152 沖縄県那覇市小禄1831番地1（沖縄産業支援センター4階）
TEL 098-859-6237   FAX  098-859-6233 https://www.okinawa-ric.jp/seminar

場 所 ： 沖縄産業支援センター1階 展示場
（那覇市小禄1831番地1）

講 師 ： 白水 淳（しろうず・あつし）氏
コーチングオフィス沖縄代表コーチ

受 講 料 ： 公社会員：３,000円 一般：５,000円
定 員 ： ４０名 （※定員に達し次第締め切らせていただきます。）
※コロナの影響等により、延期または中止する場合がございます。

ＦＡＸ送信先：０９８－８５９－６２３３（24時間受付）

教えたけど上手く伝わらないな、、、そんな経験はありませんか？

そのキーポイントはズバリ相手の「感情」と「意欲」。

混同しやすいコーチングとティーチングの違いを抑え、本スキルの活用に

より、部下とのコミュニケーションを良くし、職場を活性化して成果を上げましょう！

相手の話をよく聴き（傾聴）、感じたことを伝えて承認し、質問することで自発的な行動

を促すコーチングの技術は、組織の成果向上を期待される管理職に不可欠なスキル

です。公社セミナー講師としても定評のある現役コーチが、ワーク・事例研究を交え、

初めての方でも安心して参加できる内容になっています。奮ってご参加ください！

＜講師プロフィール＞

白水 淳（しろうず・あつし）

＜セミナー内容＞※予定
１．コーチングの基礎概略
２．コーチングスキルの概要
３．実践するために必要な手法
４．コーチングよくあるQ＆A
５．まとめと質疑応答
※講義とワーク形式で学びます。

≪主催・お申込み先≫

【FAX申込書】 下記項目をご記入の上、FAX（０９８－８５９－６２３３）ください。

＜こんな方におすすめ＞
✓ 組織のリーダー・管理職の方
✓ 部下の自発的成長を引き出す
方法を学びたい方

✓ コーチングの基礎を学びたい方
✓ コロナ禍でコミュニケーションが
不足し、効率的に学びたい方

～部下を持つ方の必須スキル！～

WEB申込はコチラ

コ ー チ ン グ 入 門 セ ミ ナ ー

日程 11月12日（金）1３:３0～1６:３0

大手外食チェーン企業で延べ700名
以上の社員等の指導、トレーニングを
担当。同社管理職として、複数店舗の
利益管理、人材育成などに従事。

2004年より 「コーチングオフィス沖
縄」代表コーチとして独立。クライアント
（2017年現在）：個人110名以上、法人
50社以上、研修実績年間60回以上。

日本コーチ協会 正会員。（財）生涯

学習開発財団認定プロフェショナル

コーチ（沖縄県初）

申込方法はWEBかFAXとなります。


