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対象対象
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締切締切

敏腕バイヤーから学ぶ
「商談成功率向上セミナー」

敏腕バイヤーから学ぶ
「商談成功率向上セミナー」

食品・雑貨
簡易商談会食品・雑貨
簡易商談会

製品開発補助金相談製品開発補助金相談

13:00-16:00
2026年2026年10.14（水）

県教職員共済会館「八汐荘」
１階 屋良ホール（無料駐車場完備）

40名（先着順）

ものづくり企業ほか 10/8（木）17:00まで

講師：佐橋 賢治
㈱ライフスタンダード　代表取締役
経営コンサルティング/卸売業を主軸に

全国の生活雑貨「LIFEグループ」を運営。
製造・卸売・EC・小売店・海外進出など広範支援

公益財団法人  沖縄県産業振興公社
沖縄ものづくり製品開発・技術導入支援事業
担当：竹内　神村　外間
(sangakukan@okinawa-ric.or.jp)

お申込みはこちら➡
TEL：098-859-6239

講師：今出 貴裕
㈱ヒューマンフォーラム　事業部長

京都 mumokuteki
発ライフスタイル
ショップの旗艦店立上げから携わり、
全国の「作り手」と「使い手」を繋ぐ

講師：桐谷 菜実
㈱ヒューマンフォーラム　食品バイヤー

食品の仕入れ先をイチから開拓し、
mumokuteki 食品事業を年商1億円規模まで育成。

展示会・問屋・産地を横断する実務派バイヤー

沖縄県委託事業【沖縄ものづくり製品開発・技術導入支援事業】沖縄県委託事業【沖縄ものづくり製品開発・技術導入支援事業】

※要事前申込※要事前申込

「モノを創る」から「売る」ステージへ「モノを創る」から「売る」ステージへ

併催：併催：

16:15-17:00
（セミナー）
（商談会）
（補助金相談）

https://forms.gle/q7L3hmt68BvsJcbj9
https://forms.gle/q7L3hmt68BvsJcbj9


佐橋 賢治（さはし
けんじ）
株式会社ライフスタンダード　代表取締役

大手経営コンサルティング会社の流通小売部門のチームリーダー･シニア経営コンサルタントを
経て起業。前職時代から生活雑貨業界を専門にし、業績アップや人財育成、新規出店で関わった
累計支援数700店舗超のプロフェッショナル。日本の中小雑貨店のすべての『困った』を解決す
るため、全国の生活雑貨の地域一番店180店舗から組織化されるボランタリーチェーンを立ち上
げ、生活雑貨業界をもっと「楽しく」「儲かる」ように【革新】を進めている。近年は海外政府
系機関の貿易アドバイザリーや海外企業の社外取締役も務め、日本の雑貨メーカーの海外販路開
拓を支援している。

今出 貴裕（いまで
たかひろ）
株式会社ヒューマンフォーラム　mumokuteki事業部　事業部長　

1979年大阪生まれ。2002年に若者向けアパレルブランド「スピンズ」に入社。同年古着のバイ
ヤーとして1年の大半を海外で生活。その後、同ブランドの店舗管理、商品部部長、ブランドの
立ち上げを経て、2014年にmumokuteki事業部へ移動。2016年にコンセプトを「いきるをつく
る」にリブランディングし、京都本店を大幅リニューアル。本質から人の暮らしを豊かにするブ
ランドの構築と、社員が内側から輝ける組織風土づくりに取り組んでおり、同社の急成長に大き
く寄与している。

導入（アイスブレイク）から合意（次回アポ）までの
商談プロセスを24段階に細分化
段階ごとにテンポよく進めれば「刺さる商談」に激変！
御社の商談が見違えて変わります

桐谷 菜実（きりたに
なみ）
株式会社ヒューマンフォーラム　mumokuteki事業部　食品バイヤー

2010年よりアパレルブランド「mumokuteki」入社。２店舗の店長業務を務め、通販サイトの立
ち上げも行う。その後、食品の仕入れ担当に就任。仕入先をイチから開拓し、現在では年間売上
高１億円にまで成功させた実績を持つ。市場ニーズを把握した独特な事業戦略の構築とブラン
ディングに定評があり、取扱商品の厳選と店舗コンセプトの設計、イベント企画などその活躍は
多岐に渡る。

講　話：〇プロモーションに重要な商品の「情報整理」
　　　　〇視点の変化が心に刺さる商談を生み出す

ワーク：〇商談実演・商談ロールプレイ

商　談：〇食品・雑貨 簡易商談会（要事前申込）

相　談：〇製品開発補助金の個別相談
　　　　　　　

　

（13：00～）

（14：40～）

（16：15～）

（16：15～）

【簡易商談会/製品開発補助金相談会 併催】
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